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Pääomasijoittajan kriittiset kysymykset (Finnvera)

Liikeidea

· Mitä ongelmaa yritys ratkaisee?

· Onko ongelma todellinen ongelma?

· Miten olet varmentanut ongelman todellisuuden?

· Mitä kipupisteitä olet havainnut?

· Miksi ongelma esiintyy?

· Miksi kukaan ei ole ratkaissut ongelmaa aikaisemmin?

· Mitä esteitä esiintyy?

· Miksi yrityksenne on oikea yritys ratkaisemaan ongelman?

Asiakkaat

· Ketkä ovat asiakkaitasi?

· Mikä on mahdollisten asiakkaiden määrä?

· Onko olemassa nykyisiä asiakkaita? Jos niin ketkä? Montako?

· Mitkä ovat asiakkaittesi pitkän tähtäimen näkymät?

· Kuinka suurta ongelmaa olet ratkaisemassa?

· Miten määrittelet ratkaistavaa ongelmaa?

· Mikä on asiakkaiden elinikä? Kerta-asiakas vai jatkuva?

· Onko ongelma todellisen ratkaisun tarpeessa?

· Kuinka paljon asiakkaasi on valmis maksamaan ratkaisustasi?

Kilpailu

· Ketkä ovat pääkilpailijoita?

· Miten he ovat tällä hetkellä ratkaisseet ongelman?

· Millä tavalla ratkaisusi / tuotteesi / palvelusi olisi parempi?

· Missä vaiheessa tuotteensa kehittämisessä kilpailijasi ovat?

· Mihin suuntaan he ovat liikkumassa teknologian suhteen ratkaisussaan?

· Mitä IP suojaus tai muita esteitä sinulla on niiden suhteen?

Tuote

· Mitä teknologiasi tai palvelusi tekee?

· Miten teknologiasi parantaa asiakkaasi bisnestä tai prosessia? Mikä on ROI?

· Mitä muutoksia teknologiasi / tuotteesi / palvelusi edellyttää asiakkaaltasi nykyiseen tapaan toimia?

· onko teknologiasi puolustettavissa?

· Toimiiko teknologiasi / tuotteesi kuten sen pitää?

· Mitkä ovat käyttöönottoriskit?

Markkinointi ja myyntistrategia

· Miten saavutat asiakkaasi taloudellisessa mielessä?

· Mikä on jakelustrategiasi?

· Mitä kanavia käytät?

· Onko sinulla sovittuja avainpartnereita?

· Miten olet suunnitellut saavuttavasi kilpailuedun?

· Oletko kannattava ensimmäisestä tuotteesta lähtien?

Johto ja tiimi

· Ketkä ovat tiimisi jäsenet?

· Ovatko tiimin jäsenet työskennelleet yhdessä aiemmin? Jos niin miten?

· Onko tiimin jäsenillä aiempaa start up kokemusta tai johtamiskokemusta?

· Mitä kontakteja tai onnistumisia tiimin jäsenet voivat tuoda mukanaan uuteen yhtiöön?

· Mitä puutteita nykyisessä tiimissä on?

Rahoitustarve ja taloudelliset suunnitelmat

· millaiset ovat viiden vuoden ennusteet?

· Paljonko ovat nykyinen liikevaihto, kustannukset ja katteet?

· Mikä on hinnoittelumalli ja miten se toimii?

· Paljonko ja minkälaista rahoitusta olet saanut tähän mennessä?

· Paljonko tarvitset rahoitusta jatkossa seuraavaan vaiheeseen 12-24 kk ja kokonaisrahoitustarve tulevaisuudessa kunnes kassavirta on positiivinen ja kuinka pitkä aika se on?
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